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Mit SUBITO in die digitale 
Zukunft starten

Moderne Antragsprozesse in der Finanz-
wirtschaft bieten mehr als nur die Mög-
lichkeit, unabhängig von Ort und Zeit zu 
agieren. Ein besonderer Mehrwert ist es, 
innerhalb von wenigen Minuten einen 
rechtsgültigen Vertrag erfolgreich ab-
schließen zu können.

Die SUBITO AG bietet Ihnen skalier-
bare, modulare Services, die nicht nur 
ein flexibles und auf den Vertriebskanal 
angepasstes Onboarding ermöglichen, 
sondern auch einen zuverlässigen  
End-to-End-Prozess bereitstellen.

Ob im Vertrieb, der Sachbearbeitung  
oder im Management Ihrer Kredite –  
mit unseren API-basierten Lösungen 
schaffen wir für Sie die Basis, erfolg-
reich, schnell und flexibel auf die  
Veränderungen im Markt zu reagieren.

Mit uns erreichen Sie:
▪ Eine Reduzierung des Time-to-Markets
▪ Eine höhere Diversifikation in den Vertriebskanälen
▪ ���Kürzere Durchlaufzeiten durch die Digitalisierung des Kreditprozesses
▪ Eine signifikante Steigerung des genehmigten Kreditvolumens
▪ ���Multiple Gestaltungsmöglichkeiten

Haben wir  
Ihr Interesse  
geweckt?



Herausforderungen & Lösungen
Die Vielzahl an Herausforderungen stellt die meisten Kreditgeber vor eine echte Probe. Die Notwendigkeit, sich schnell an  
neue Marktsituationen anzupassen, eine hohe Diversifikation der Vertriebskanäle und die Berücksichtigung der individuellen  
Besonderheiten Ihrer Kunden führen zu einem hohen Bedarf an Automatisierung und Digitalisierung. Mit unserer Software  
bieten wir Ihnen diverse Lösungen, um Ihre Herausforderungen digital und automatisiert zu meistern. Daraus resultieren  
für Sie Vorteile, die sich bereichsübergreifend positiv auswirken.

▪ Hohe Produktflexibilität
▪ Anpassungsfähiges Pricing
▪ Kontextualisierte Datenverarbeitung
▪ Vollständig automatisierte Kreditentscheidungen
▪ Intuitive und effiziente Prozesssteuerung

▪ �Erschließung neuer Cross-Selling-Potenziale durch  
White-Label-Portale

▪ Umfassende Kommunikationsmöglichkeiten
▪ �Automatisierte Sachbearbeitung, die eine taggleiche  

Auszahlung ermöglicht

Anbahnung Bearbeitung Abwicklung

▪ �Digitaler Vertrieb über Plattformen 
(z. B. Check24 und Smava),  
Vermittler, Makler, POS

▪ �Kommunikation über Kunden-  
und Maklerportale

▪ �Zahlreiche Möglichkeiten, die 
unterschiedlichen Vertriebskanäle 
an die Bedürfnisse des Marktes 
anzupassen

▪ Qualifizierte elektronische Signatur

Onlinekredit Workflow-System

Prozesssteuerung

Administration

Dokumentensteuerung

▪ Anbindung an Kernbankumgebung
▪ �Automatisierte Personen- und  

Kontoanlage sowie Auszahlung
▪ �Anbindung an Dokumenten- 

management

▪ �Digitalisierung der Kreditent- 
scheidung und des Prozesses 
durch Einbeziehung externer 
Dienstleister für  
	 - Adressverifizierung 
	 - Bonitätsprüfung 
	 - Kontocheck 
	 - Betrugserkennung 
	 - Legitimation 
	 - Druck und Versand

▪ �Vollständige Transparenz  
und Überwachung des  
Bearbeitungsstatus

Unterstützte Prozesse

Ihre Vorteile



Was macht unsere Business 
Solution aus?

Individuell konfigurierbare,  
automatisierte Prozesssteuerung

Vollautomatisierung von Prozessen im Rahmen einer
„Dunkelverarbeitung“ möglich

Schnelle Nutzbarkeit

Marktbewährte und vollumfängliche Anwendung,  
bereits erprobt und im Einsatz

Hohe Qualität

ISO 9001 und
ISO 27001

Administration

Trennung von technischer  
und fachlicher  
Administration  
möglich

Kreditentscheidung

Vollautomatisiert oder manuell,  
mit zahlreichen Kriterien,  
Heilungsmöglichkeiten  
und anonymem 
Pre-Check

Gestaltungsfreiheit

Hohe Flexibilität bei der Gestaltung 
von Produkten, Antragsstrecken 
und Entscheidungs-
kriterien

Produktivität

Schnelle und medienbruchfreie 
Arbeitsprozesse durch  
Schnittstellen- 
anbindung

Sicherheit

Konformität zu regulatorischen  
Anforderungen

Arbeitsorganisation

Standardisierte, effiziente  
Kreditbearbeitung

Authentifikation

LDAP-basierte Benutzer-
authentifizierung



Basis-
funktionen

Mehrmandantenfähigkeit

Beantragung und Bearbeitung der Anträge über  
unterschiedliche Mandanten | abgegrenzte Vermittler- 
verwaltung | differenzierte Administration je Mandant

Vermittlerverwaltung

Individuelle Berechtigungsmöglichkeiten | Berück- 
sichtigung von Untervermittlern | Hinterlegung von  
Provisionen | Informationsaustausch über Pull- und  
Push-Nachrichten und Vermittlerportal | Vermittler-  
abhängiges Pricing

Antragsbearbeitung

Übernahme aller Antragstellerdaten aus der Anbahnung | 
Anreicherung mit Daten aus den externen Schnittstellen | 
automatisierte Prüfungsmöglichkeiten und Aktionen |  
Historienführung | automatisierte oder manuelle  
Durchführung der Kreditentscheidung

Unterlagencheckliste

Automatisierte Bearbeitung und Überwachung |  
auf Antrag zugeschnitten | Andruck in Dokumenten |  
unterschiedliche Upload-Möglichkeiten der Unterlagen

Restschuldversicherung

Einbindung von Tariftabellen | Berücksichtigung bei  
der Kreditberechnung | Andruck der Versicherungs- 
Dokumente

Vollautomatisierte  
Kreditentscheidung

Anonymer Pre-Check | Haushaltsrechnung | Heilungs-
möglichkeiten | Einbeziehung externer Dienstleister wie 
SCHUFA, Kontocheck, Bonitäts- und Betrugsprüfung

Schnittstellenmanagement

SCHUFA | Bestandskundensysteme | Kontocheck |  
Online-Legitimation | Scoring | Fraud- und Compliance-Prüfung | Dokumenten-Management-System



Workflow-Steuerung

Grafischer Editor | automatisierte Systementscheidungen | 
manuelle Anwenderentscheidungen | Einbindung  
von Funktionsbausteinen der Anwendung | 
Aufgabenzuordnung

Kontocheck

Prüfung des Antragstellers über Auswertung des  
Kontoauszugs | automatisierte Durchführung der 
Haushaltsrechnung | Bearbeitung durch Sach- 
bearbeiter entfällt

Textprozessor/Schriftverkehr

Grafischer Editor | Individualdruck-Dokumente | 
Massendruck

Auswertungen/Reports

Standardauswertungen | Datenexporte

Fraud- und Compliance-Prüfung

Automatisierte Betrugsprüfung bei Antragseingang |  
Berücksichtigung bei der Kreditentscheidung |  
Anbindung unterschiedlicher Schnittstellen

Bestandskundenprüfung

Automatisierte Zuordnung bei Antragseingang |  
Berücksichtigung des Gesamtobligos und anderer  
Informationen bei der Kreditentscheidung

Kundenscoring/Ratings

Automatisiertes Scoring/Rating bei Antragseingang |  
Berücksichtigung bei der Kreditentscheidung |  
Anbindung unterschiedlicher Schnittstellen |  
Risikoadjustiertes Pricing

Basis-
funktionen



Zusatz-
funktionen

Kapazitätssteuerung

Automatisierte Aufgabenverteilung | Berücksichtigung  
unterschiedlicher Aufgabentypen und MA-Kompetenzen | Steuerung 
von Abwesenheitszeiten | Steuerung und Erkennung von Engpässen | 
Übersicht über Aufgaben und Fälligkeiten

Anbindung an E-Commerce- 
Plattformen

Nahtlose Navigation zwischen Shop und Antragsstrecke | Mitführung 
aller relevanten Daten | direkter Kauf durch taggleiche Auszahlung 
möglich | flexible Provisions- und Händlerverwaltung

Händlerfinanzierung  
am Point of Sale

Finanzierung von Autos oder anderen Produkten am POS |  
direkter Kauf durch taggleiche Auszahlung | 
flexible Provisions- und Händlerverwaltung

Provisionsverwaltung

Individuell auf Vermittler angepasste Provisionsverwaltung |  
automatische Berechnung der Provisionen | Verwaltung der 
Provisionsauszahlungen



SUBITO AG
Kurhessenstraße 5

64546 Mörfelden-Walldorf
+49 6105 9702-0
info@subito.de

www.subito.de
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